
VERKAUFSPROFI IM  
PREMIUMSEGMENT
M/W/D 
Standort Süddeutschland

DEINE ROLLE

Als unser Verkaufsprofi bist du die treibende Kraft 
hinter unserem direkten B2C-Verkauf im Premium-
segment. Deine Aufgaben umfassen:

•  �Direkter Verkauf an anspruchsvolle Privat-
kunden, die Wert auf Qualität und Exklusivität 
legen.

•  �Marktbeobachtung und Analyse, um Trends 
vorherzusehen und unseren Wettbewerbs
vorteil zu sichern.

•  �Neukundengewinnung, indem du unser 
Angebot leidenschaftlich präsentierst und 
individuelle Lösungen schaffst. 

WAS DU MITBRINGST 

•  �Erfahrung im Verkauf von Luxusgütern, ins-
besondere Saunen, Whirlpools oder vergleich-
baren Produkten.

•  �Kaufmännische oder technische Ausbildung, 
oder eine vergleichbare Qualifikation.

•  �Vertriebserfahrung und Offenheit für  
moderne Software.

•  �Ein ausgeprägtes technisches Verständnis und 
die Fähigkeit, Kundenbedürfnisse zu erkennen 
und zu erfüllen.

•  Reisebereitschaft innerhalb Süddeutschlands.

Bereit, Teil unseres Erfolgsteams zu werden? 
Wenn du nach einer Karriere suchst, die nicht nur berufliche,  
sondern auch persönliche Entwicklungsmöglichkeiten bietet, 
dann sende uns deine Bewerbungsunterlagen (Anschreiben, 
Lebenslauf, Zeugnisse) mit Angabe deines frühestmöglichen  
Eintrittstermins an Florian Weggler, florian@garten-gold.com

ÜBER UNS
Gartengold, mit Sitz in Radolfzell am Bodensee, 
repräsentiert die Spitze des Luxus im Bereich Well-
ness & Outdoorliving. Wir verstehen uns nicht nur 
als Anbieter, sondern als Botschafter für exklusive 
Lebensqualität. Mit unserem Onlineshop erreichen 
wir anspruchsvolle Kunden, denen wir nicht einfach 
Produkte, sondern maßgeschneiderte Gesamt
lösungen bieten – von atemberaubenden Saunen  
bis hin zu luxuriösen Whirlpools. 

WARUM GARTENGOLD? 

Wir bieten dir die Möglichkeit, in einem jungen, 
dynamischen Team zu arbeiten, das sowohl frische 
Ideen als auch jahrzehntelange Erfahrung in der 
Luxusbranche vereint. Bei uns findest du:

•  �Herausfordernde Aufgaben in einem  
exklusiven Marktsegment.

•  �Ein starkes, kollegiales Team, das Wert auf 
Offenheit und Unterstützung legt.

•  �Selbständiges Arbeiten mit der Möglichkeit, 
von zu Hause aus zu agieren.

•  �Einen unbefristeten Vertrag mit attraktivem 
Festgehalt plus Provision.

•  �Eine fortschrittliche CRM-Abwicklung über 
HubSpot. 


